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ANEXO II


Modelo de negócios para contratação de empresa para:


· Licenciamento exclusivo da patente intitulada “FORMULAÇÃO PARA ESTABILIZAÇÃO DO ASCORBATO DE SÓDIO DISPERSO EM MATRIZ POLIMÉRICA DE CARBÔMERO 934P PARA REMOÇÃO DO OXIGÊNIO RESIDUAL DO ESMALTE DENTAL RECÉM-CLAREADO” depositada em 21/08/2015 no Instituto Nacional da Propriedade Industrial (INPI) sob nº BR102015020297-0 e concedia em 10/11/2020, de titularidade da Universidade Estadual de Maringá (UEM) e da Universidade do Norte do Paraná (UNOPAR), para uso, desenvolvimento, produção e comercialização, para aplicação na área odontológica.


1) Segmentos de Clientes
Qual é o mercado-alvo? Quais são as características dos primeiros a adquirirem o produto? Qual é o perfil do seu cliente ideal (demográfico, geográfico, comportamental)? Liste os grupos que você acredita que vão se interessar pelo produto.


2) Proposição de Valor
Qual é a necessidade que você está tentando suprir? Quais problemas específicos o seu produto ou serviço resolve para os seus clientes? Que valor o produto oferece para o público-alvo?


3) Relações com o consumidor
Que relacionamento você estabelecerá com cada segmento de clientes? Como sua empresa se comunica com o cliente?


4) Canais
Qual é a estratégia de marketing para promover os produtos ou serviços? Onde o produto estará disponível? Liste de que maneira você planeja alcançar seu público-alvo.


5) Fontes de Receita
Como você vai gerar renda? Quais são suas metas de venda para os próximos meses ou anos? Como você planeja atingir essas metas de vendas? Mostre um modelo de preços do produto ou serviço e inclua outras fontes de receita como taxas de vendas.


6) Principais Atividades
Quais são as tarefas e atividades realizadas diariamente na empresa? Como a sua empresa se posiciona em relação a fatores como sustentabilidade, responsabilidade social ou inovação? Quais são os principais produtos ou serviços oferecidos pela sua empresa?


7) Principais Recursos
Quais recursos tangíveis e intangíveis você usa para fazer o produto? Como seus preços se comparam aos da concorrência? Quais fatores determinam o preço do seu produto (custo de produção, valor percebido, concorrência, etc.)?


8) Principais Parceiros
Com quem você trabalhará para administrar o negócio? Especifique seus parceiros e as funções que eles exercem.


9) Estrutura de Custo
Quais são os custos fixos e variáveis do lançamento do produto? Considere o custo em cada etapa, incluso contratações, marketing e até distribuição.


10) Análise do Mercado 
Quais são os principais concorrentes no seu mercado? Como seus produtos ou serviços se comparam com os da concorrência em termos de preço, qualidade e inovação? Qual é o tamanho do mercado para o seu produto ou serviço? Existe alguma oportunidade de mercado inexplorada ou mal atendida que você poderia aproveitar? Como você realiza a pesquisa de mercado para entender as necessidades e comportamentos dos consumidores? Como você planeja diferenciar seu produto para superar a concorrência?




(cidade), (dia) de (mês) de 2025.
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